
おたずね／特定非営利活動法人ミライビジネスいずも　TEL ７３－７２００

会　場 市役所本庁1F くにびき大ホール

対　象 出雲市で創業を考えている方

受講条件 創業意欲があり可能な限り出席できること

講　師 ミライズム合同会社 代表社員　渡部剛史 氏
（中小企業診断士、MBA（経営学修士）、AFP）

内　　容
創業について・経営理念・経営戦略
マーケティング基礎
財務・資金調達
創業手続き・労務・法務

※1 本講座は、出雲市の特定創業支援事業計画に基づき実施します。所定回数の出席で、創業に係る登録免許税の減免などの特例を受
けることができます。

※2 より発展的な内容を学ぶ「応用・実践編（プラン作成）」を10～11月に開催予定です。

5月下旬まで

6月 １日
6月 ８日
6月15日
6月22日

（月）
（月）
（月）
（月）

第１回
第２回
第３回
第４回

参加費 3,000円／人 ※欠席された場合の返金はありません。

定　員 各30人 ※要申込・先着順

チラシ掲載
ホームページ▶

申込　
フォーム▶

19：00～

21：00

おたずね／商工振興課　TEL ２１－６５４１

皆さん、こんにちは。私は中小企業のビジネスモデル
再構築を含めた資金繰り改善と経営者さまの着地
戦略（承継・M&A・廃業）において、日々コーディネー
ターとして支援活動を行っているTeam経営参謀の
村上弘基です。
ところで突然ですが、皆さんは『事業承継』と聞くと、

どのようなイメージをお持ちですか？もしかして、
「自分には年齢的に早すぎる」とか「後継者候補が見つ
かってから考えよう」と思っていませんか？そこで今
回は、カン違いされがちな『社長さんの着地戦略の考

え方』にスポットを当てて、お
話をしてみたいと思います。
　最初に、よくある根本的なカ
ン違いは、中小企業の社長さん
方が「いつか社長をやめる時が

執筆：Team経営参謀　代表　村上弘基
(独)中小企業整備機構　中国本部　中小企業アドバイザー
顧客リピート総合研究所㈱　パートナーコンサルタント

社長さん！将来必ず決断を迫られる会社の
着地戦略を考えていますか？

「着地戦略」は大きく分けて２通り！
（承継か？廃業か？）

あなたの『やりたい』を形にする。 創業塾（基礎編）受講生募集
創業に必要な知識や、成功に欠かせない「心構え」をじっくり学ぶ基礎講座です。
今年はより多くの方に受講いただけるよう、２回開催します。（内容は２回とも

同じです）

募集期間
基
礎
編（
１
班
）

創業について・経営理念・経営戦略
マーケティング基礎
財務・資金調達
創業手続き・労務・法務

６月上旬～
８月下旬

9月 ７日
9月14日
9月28日

10月 ５日

（月）
（月）
（月）
（月）

第１回
第２回
第３回
第４回

19：00～

21：00

基
礎
編（
２
班
）

日　　時

過去の記事を見たい方はコチラ▶

必ず来る！」ということを考えていないことです。
そしてやめ方は、承継（親族内・従業員・第三者）と廃業

の2通りしかなく、どちらを選択しても、完了するまで
には結構な時間と労力がかかるということです。ちょっ
と厳しい言い方をすれば、社長さんには定年がないの
で、いつまでも会社に居座ることもできます。しかしそ
の先に待っているのは、「社長の死」か「会社の倒産」の２
つなんですよ。
どちらにしても、皆さんが「社長自身の終わりを受け

入れること」がスタート、この事実を社長さんが拒絶し
てしまったら何もできません。だから社長さんは、常に
ご自分の終わりを創造するプロデューサーになってく
ださいね。
それでは皆さん、また次回をお楽しみに・・・

次回は　8月号掲載予定

事業承継を考えるコラム
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